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今日12时01分起
对美加征关税税率调整为10%

为落实中美经贸高层会谈的重要共识，根
据《中华人民共和国关税法》《中华人民共和国
海关法》《中华人民共和国对外贸易法》等法律
法规和国际法基本原则，经国务院批准，自
2025年5月14日12时01分起，调整对原产于
美国的进口商品加征关税措施。有关事项如
下：

一、调整《国务院关税税则委员会关于对原
产于美国的进口商品加征关税的公告》(税委会

公告2025年第4号)规定的加征关税税率，由
34%调整为10%，在90天内暂停实施24%的对
美加征关税税率。

二、停止实施《国务院关税税则委员会关于
调整对原产于美国的进口商品加征关税措施的
公告》(税委会公告2025年第5号)和《国务院关
税税则委员会关于调整对原产于美国的进口商
品加征关税措施的公告》(税委会公告2025年
第6号)规定的加征关税措施。 央视新闻 郑州市首笔“郑科

贷”落地
5 月 13 日，记者从“郑好

融”平台获悉，该平台近日完成
“郑好融”与“郑科贷”融合发展
后的首笔“郑科贷”业务备案。
首批合作金融机构中原科技担
保联合浦发银行实现首笔贷款
发放，为一家专注于钢结构建
筑研发、设计和施工的国家级
科技型中小企业提供 1000 万
元担保贷款。该笔贷款是“郑
科贷”与“郑好融”融合后落地
的首笔科技型企业贷款，将重
点用于支持企业技术研发和市
场拓展。

为缓解科技型企业融资难
题，今年2月，郑州市人民政府办
公室发布《郑科贷与郑好融融合
实施方案》，整合郑州市政策金
融资源，稳步推进“郑科贷”业务
的提质、扩面、增效，助推郑州市
科技金融高质量发展。

《方案》明确设立风险准备
金，为郑州市内科技型企业发
放贷款的合作银行、合作担保
机构提供风险补偿。其中，单
一企业纳入“郑科贷”业务贷款
余额上限为2000万元，利率不
得超过上一年度全省普惠小微
企业贷款加权平均利率，年担
保费率不超过1%，贷款期限最
长24个月。“郑科贷”有效弥补
了科技型企业高投入、成长快、
轻资产、少抵押的缺陷，大大降
低了企业融资成本。

融合发展后首笔“郑科贷”
的成功落地，是郑州市构建“科
技-产业-金融”良性循环的重
要实践。 大象新闻

河南发布小麦干热
风灾害风险预警

河南省气象局、河南省农业
农村厅2025年5月13日继续发
布小麦干热风灾害风险预警：
预计5月16日~19日，全省大部
将出现阶段性35℃以上晴热高
温天气，局部38℃～40℃，其中
16日北中部、17日~18 日黄淮
之间大部、19日西部南部部分
县市干热风灾害风险将达到中
度以上，17 日~19 日洛阳、郑
州、平顶山大部、南阳中北部等
地为干热风灾害高风险区。干
热风将影响小麦正常灌浆，建
议加强防范。

防御措施：做好“一喷三
防”。合理选用和科学配方杀虫
剂、杀菌剂、植物生长调节剂和叶
面肥等，混合喷洒，防病虫、防干
热风、防早衰，缓解干热风叠加病
虫危害。 大象新闻

5 月 12 日，蜜雪集团副总裁、美洲大区
CEO孙建涛与巴西出口投资促进局（Apex
Brasil）主席豪尔赫·维亚纳（Jorge Viana）在
北京签署谅解备忘录。

根据该备忘录，蜜雪冰城计划在其供应链
中，进一步扩大巴西农产品的进口份额，包括
但不限于咖啡生豆、水果制品等巴西优势农产
品，巴西出口投资促进局将为蜜雪冰城在巴西
的业务主体和零售市场拓展提供必要的协助。

在备忘录签约的前一天，北京三里屯商圈
的蜜雪冰城门店迎来了一群特别的巴西顾
客。当天傍晚，来华访问的豪尔赫·维亚纳等
人来到位于三里屯SOHO的蜜雪冰城门店，品
尝现制饮品。

豪尔赫·维亚纳盛赞蜜雪冰城的创新模
式，希望其为两国消费市场的创新发展带来新

的活力。就在他打卡的这家门店，“巴西莓”系
列新品引发排队潮。巴西莓雪葩、巴西莓雪葩
小圣代、巴西莓雪葩酸奶冰等产品一经推出，
便吸引了大量消费者前往购买。

据了解，蜜雪冰城计划今年在巴西开设首家
门店，接下来还将在巴西启动供应链工厂的建
设，原材料直接在当地进行生产，实现本地化产
销闭环，给巴西消费者带来高质平价的好产品。

“我们计划未来3—5年在巴西投资采购包
括农产品在内的总价值不低于40亿元的物资，
预计提供25000个工作岗位。”蜜雪冰城有关
负责人表示。

巴西经济实力居南美洲首位，年轻消费者
多。孙建涛表示：“巴西及南美洲市场发展潜
力大，接下来蜜雪冰城将继续开拓国际市场，
讲好中国品牌故事。”

蜜雪冰城与巴西签署40亿元采购大单
“雪王”甜蜜半径拓至南美洲

蜜雪冰城入局咖啡赛道时间较早，但今年
以来布局动作更为频繁。2017年，蜜雪冰城孵
化推出现磨咖啡品牌“幸运咖”，截至今年4月
底，“幸运咖”在全国已有5400家门店。

今年以来，蜜雪先后推出葡萄冰美式、龙井
拿铁两款新品，同时还在官方公众号、微博等渠
道大力宣传其“卖咖啡”的消息。

据了解，蜜雪咖啡定价在6~9元不等，而幸
运咖因产品线更丰富，所以价格跨度更大，咖啡
产品售价在5~14元。

背靠规模庞大且深度覆盖的门店网络，蜜
雪冰城搭建了覆盖全球6大洲、38个国家的采
购网络，持续开拓“买全球”“卖全球”的双向流
通全球贸易版图，“幸运咖”精选四国拼配
100%阿拉比卡咖啡豆，整体咖啡采购量近些年
也持续保持高增长。

咖啡市场是当前茶饮公司争相布局的领
域，一方面促进产品多元化，另一方面也是因为
咖啡市场较茶饮市场增速更快。

红餐大数据显示，2024年，我国茶饮的市
场规模达到1757亿元，增速为8.2%；咖饮的市
场规模达到1177亿元，增速为15.4%。红餐产
业研究院估算，2025年茶饮市场仍有7.8%的增
速；咖饮市场仍有12.1%的增速。

有专业人士分析，咖啡市场潜力巨大，蜜雪
冰城或是希望通过推出咖啡饮品，拓宽产品线，
满足不同消费者的需求，进一步巩固其在新茶
饮市场的地位。

从业绩表现来看，蜜雪冰城在新茶饮上市公
司中业绩增速较快，2024年“雪王”实现营收
248.3亿元，同比增长22.29%；实现净利润44.54
亿元，同比增长39.78%，蜜雪冰城也是所有新茶
饮公司中营收及净利润规模最大的公司。

蜜雪冰城2017年开始开拓国际市场，目
前，其海外门店数量超过5000家，搭建了覆盖
全球6大洲、38个国家的采购网络，持续开拓

“买全球”“卖全球”的双向流通贸易版图。
综合报道

作为“巴西—中国商业研讨会”的成果之一，河南企业蜜雪冰城将在
巴西落地多项经贸合作。“雪王”的甜蜜半径拓展至南美洲，代表“中国品
牌”走向更大的国际舞台，再次证明了豫企出海的实力和魅力。

“雪王”与巴西签署40亿采购大单

布局咖啡赛道


